


Wer wir sind!
• Englisches Unternehmen mit Niederlassungen in Deutschland, 

Frankreich und Italien

• Fertigung und Entwicklung in der Europäischen Union

• Über 40 mio. € Umsatz

• Marktführer im Bereich der Wasseraufbereitung seit über 30 Jahren

• Von allen großen Kesselherstellern empfohlen
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Was wir machen:

• Eigene Forschung und Entwicklung

• Innovativ und zukunftsorientiert

• Enge Zusammenarbeit mit Industriepartnern & Installateuren

• Eigenes Schulungszentrum am Hauptsitz in Daresbury, England
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Wo wir vertreten sind:
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Das Sentinel System:

Reinigen Schützen Warten

Dauerhafter Schutz für Heizungs- und Heißwasseranlagen 
mit dem bewährten Sentinel-System.
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Unser Produktportfolio für Heizungsanlagen:

Reinigen
um eine bessere 

Leistung zu erzielen

Schützen
um die Betriebsdauer 

und Effizienz der 
Anlage zu erhöhen

Warten
um einen 

beständigen Schutz 
zu gewährleisten

X300 Reiniger für Neuanlagen X400 Schlammentferner X800 Schnellreiniger

Systemcheck X100 Schnelltest

SureFill Vollentsalzungspatrone X500 Inhibitor mit Frostschutz Eliminator Vortex-Reihe
Magnetitabscheider

X100 Inhibitor
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Unser Produktportfolio für Solaranlagen:

R100 
Wärmeträgerflüssigkeit

R200
Solarreiniger

SolarFlush
Mehrzweckpumpe
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Unser Produktportfolio:

 Einfache Handhabung

 Einfache Dosierung

Überdosierung ist nicht schädlich

Umweltfreundlich

 Einfache Entsorgung über die Kanalisation

Nicht toxisch

Von allen großen Kesselherstellern freigegeben

Geeignet für alle gängigen Materialien
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Unsere Marketingmaßnahmen:

• Support während regionaler, nationaler und internationaler Messen

• Verkaufsunterstützung bei handelsseitigen Aktionen

• Angebot und Kreation von Produktbündeln

• Marketing-Support via Online-Marketing (Facebook, Linkedin, etc.)
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Unsere Informationsmaterialien und Tools

Informationsmaterialien für:

Händler, Installateure und Hausbesitzer

Unsere „Nagelprobe“:

Zeigt Kunden den Zweck & die 

Notwendigkeit von Wasseraufbereitung
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Unsere Schulungen und Fortbildungen

• Sentinel bietet eine breite Palette von technischen, produktbezogenen und 
vertriebsorientierten Schulungen an, um Händler, Installateure oder 
Servicetechniker im Umgang und dem Verkauf unserer Produkte zu 
unterstützen

• Hierzu arbeiten wir eng mit „MERCURI“, einem Unternehmen zur

Optimierung von Schlungsqualität und –effektivität, zusammen
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Was wir bieten:
• Eine einfache Möglichkeit der Wasseraufbereitung und –behandlung mit Hilfe 

eines aufeinander abgestimmten Produktprogramms

• Eine einfache Möglichkeit Ihr bestehendes Produktsortiment zu erweitern und 
zusätzliche Einnahmen zu generieren

• Eine Möglichkeit sich von Ihrer Konkurrenz zu differenzieren

• Eine hervorragende Möglichkeit eine engere Geschäftsbeziehung zu Ihrem 
Kundenstamm aufzubauen

PR & Werbung Online-SupportPromotion-Packungen
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Unsere Partner in Deutschland:

OEM‘s: Großhändler:
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Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!

Haben Sie Fragen?

Gary Roebuck
Business Development Director

Yvo Maenen
Sales Director NL,D,A,CH & Central EU
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